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EXPERTO EN MARKETING Y VENTAS

FINANCIADO 100%

Informate; plazas limitadas
iEspecializate!

Del 21 de octubre al 22 de diciembre de 2020. De 09:00 a 14:00 h

octubre noviembre diciembre
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Curso de experto en marketing y ventas, dirigida a jovenes menores de 30 afios que se encuentren en
desempleo. Especializate y da el salto para incorporarte con seguridad al mercado laboral.

Impartido por personalidades del marketing off line y on line, durante 215 horas aprenderas de una manera
practica e innovadora los secretos de las empresas lideres.

Con un gran componente de caracter tecnolégico de la mano de SmartUp, veras las posibilidades de la
Economia digital, y su poder de transformacién en las ventas y resultados de la empresa.

Te preparamos para que pases todos los procesos de seleccion; desde la preparacion del CV, entrevistas
y contactos con empresa, hasta tu contratacion.

Entrards en nuestra bolsa de empleo y te ayudamos con Incentivos a la contratacion, Practicas en el
extranjero y silo tuyo es emprender tu propio negocio te acompafiamos y asesoramos en todo el proceso

PLAZAS LIMITADAS

INSCRIBETE AQUI: http://www.camaradealava.com/es/inscripcion/866

Si quieres mas informacién llama al 945 14 18 00 y pregunta por Sonia Lopez o Ainhoa Berrikano, o
escribenos a pice@camaradealava.com

Programa Integral de Cualificaciéon y Empleo (PICE) - https://empleoygarantiajuvenil.camara.es
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Cualificacion y empleo [5]
joven

El Programa Integral de Cualificacion y Empleo (PICE) de
las Camaras de Comercio, cofinanciado por el Fondo
Social Europeo, forma parte del Sistema Nacional de
Garantia Juvenil, una iniciativa del Ministerio de Trabajo,
Migraciones y Seguridad Social en coherencia con la
Estrategia de Emprendimiento y Empleo Joven.
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PROGRAMA EXPERTO EN MARKETING Y VENTAS

1.-OBJETIVOS
I1.-DESARROLLO DE COMPETENCIAS INDIVIDUALES Y SOCIALES:

[1l.-TRANSFORMACION DIGITAL PARA LA COMERCIALIZACION

IV.-VENTAS Y MARKETING OFF LINE
- Moddulo 0: Introduccién y estructura modular.
o  Plan Tactico comercial
o Plan de accién comercial
- Mddulo I: PLAN ESTRATEGICO COMERCIAL (PEC)
o Capitulo I: Introduccidn a los procesos comerciales y de marketing: fondo estratégico
o Capitulo 2: El mercado y el comprador
o Capitulo 3: Politicas de marketing mix
o Capitulo 4: El Producto/ Servicio
o Capitulo 5: El Precio venta
o Capitulo 6: Los instrumentos de comunicacion y de animacién del mercado
- Mddulo II: PLAN TACTICO COMERCIAL (PTC)
o Capitulo 1: Disefio y herramientas comerciales
- Modulo I1l: PLAN DE ACCION COMERCIAL (P.AC.)
o Capitulo 1: Maniobra de aproximacion
o Capitulo 2: las reuniones con el cliente, sus fases y desarrollo: Contacto, sondeo demostracion y cierre
o Capitulo 3: Reuniones
o Capitulo 4: La gestidn de la agenda del vendedor
- Médulo IV: LA DIRECCION DE VENTAS Y EL DESARROLLO DEL EQUIPO
o Capitulo 1: La administracion y el control de ventas
o Capitulo 2: La seleccidn reclutamiento y formacién de vendedores
o Desarrollo de personas
V.-MARKETING DIGITAL: TICS PARA LA DIGITALIZACION DE LA EMPRESA
- Modulo 1: PLAN COMERCIAL DIGITAL. ANALIZAR EL MERCADO DIGITALE XISTENTE
- Modulo 2: RESPONSABLE COMERCIAL /MARKETING EN EL MERCADO DIGITAL
- Maoddulo 3: HERRAMIENTAS DIGITALES
- Maoddulo 4: CUADRO DE MANDO
VI.- PERSONAL DOCENTE

PLAZAS LIMITADAS. INFORMATE SIN COMPROMISO
945141800 - pice@camaradealava.com
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