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1. Disefio Del Punto De Venta

o Conceptos basicos de “Percepcion visual e “itinerarios

espaciales aplicados al comercio de venta directa”

o Leyesy recursos de expresion bidimensional y
tridimensional.
Claves para sintetizar y emocionar.
Como y por qué elaborar un calendario de escaparates.
[luminacién: teoria y practica.
Recursos materiales de ejecucion. Donde buscarlos y
como utilizarlos.
e Propuesta de ejercicio personal.

Ponente: Gorka Otsoa de Alda

2. Taller sobre fotografia de producto

El objetivo del curso seré mejorar los resultados de la toma
fotogréfica de cara a resolver con éxito las diversas situaciones
alas que los y las profesionales del sector comercial deben
enfrentarse en el dia a dia para captar en imagenes, de forma
sugerente y atractiva, sus productos comerciales teniendo en
cuenta las herramientas utilizadas por los y las participantes
(maviles, camaras digitales compactas, efc.).

Ponente: Mikel Aristregi. (Profesor de CFC)

3. Como calcular el PVP, conocer el margen y sueldo, para
que tu negocio sea rentable.

¢A partir de cuando comenzamos a obtener beneficio? Calcular

la rentabilidad de tu negocio es fundamental para saber cuanto

vale tu trabajo y cuales deben ser los margenes para establecer

precios de ventas competitivos.

Formacion elemental dirigida a comerciantes sin conocimiento

de gestion econdmica del negocio. Ademas, se facilitara una

herramienta en Excel que se ha disefiado para este propdsito.

Ponente: CCI Gipuzkoa

4. Apps de movil para crear contenidos en mis redes
sociales

En este taller se mostraran diferentes apps de mévil con las que

generar contenido para integrar dentro de nuestras redes

sociales. Aplicaciones con las que crear visual y atractivo para

alimentar nuestras redes y comunicar con el cliente en formatos

graficos, fotos y video sin tener que utilizar el ordenador.

Ponente: Daniel Arrilucea

DETALLE DE TALLERES / TAILERREN XEHETASUNA

1. Salmenta-puntuaren diseinua
o ‘“lkuste-hautematearen” eta “zuzeneko salmenta
merkataritzari aplikatutako ibilbide espazialen” buruzko
oinarrizko kontzeptuak.
e Bidimentsioko eta hiru dimentsioko adierazpeneko
baliabide eta legeak.
Laburbiltzeko eta hunkitzeko gakoak.
Nola eta zertarako landu erakusleiho-egutegi bat.
Argiztapena: teoria eta praktika
Gauzatzeko baliabide materialak. Non aurkitu eta nola
erabili.
o Ariketa pertsonaleko proposamena.

Hizlaria: Gorka Otsoa de Alda

2. Produktuen argazkilaritza tailerra

Ikastaroaren helburua argazkien emaitzak hobetzea izango da,
merkataritza-sektoreko profesionalek eguneroko egoera
desberdinetan haien produktu komertzialen argazkiak egiten
laguntzeko, era iradokitzaile eta erakargarri batean, parte-
hartzaileek erraminta desberdinak erabiltzeko aukera izanda (
mugikorrak, kamera digital trinkoak, etab.).

Hizlaria: Mikel Aristregi. (CFC- ko irakaslea)

3. Zure negozioa errentagarria izateko, produktuen
salmenta prezioa, marjina eta soldata kalkulatzeko
moduak ezagutu. Zenbat produktu saldu ostean, irabaziko
dugu dirua?

Zure negozioaren errentagarritasuna kalkulatzea ezinbestekoa

da, zure lana zenbat balio duen eta zure marjinak zenbatekoak

izan behar diren jakiteko, prezio konpetitiboak ezartzearren.

Merkatariei zuzendutako oinarrizko heziketa da, negozioaren

funtsezko ikuspegi ekonomiko ez dutenentzat. Gainera, Excel

programa erraminta propioa eskainiko da prozesua errazagoa
izateko.

Hizlaria: Gipuzkoako Eusko Ganbera

4. Gure sare sozialentzako edukia sortzeko laguntza,
mugikorraren app baten bitartez

Ikastaro honetan edukiak gure sare sozialetan jartzeko app
desberdinak erakutsiko dira. Eduki erakargarriak eta bisualak
izango dira, sare sozialak bultzatzeko eta gure berezoekin
harremanetan jartzeko bideoak, argazkiak, eta abarrekin, gure
ordenagailua erabili gabe.

Hizlaria: Dani Arrilucea



