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SENEGAL

Consejos Practicos y otra Informacién Util

Recuerde que esta en un PMA (Pais Menos Adelantado, segun la
denominacion de a ONU)

En contraste con los paises de la OCDE, el mercado esta lejos de ofrecer
espacio para todos y el clima de los negocios no es aun fluido. Sin embargo,
los nichos de mercado existen en sectores acordes con la estructura
econémica y nivel de vida de un pais del Africa Subsahariana.

Tenga en cuenta que el gran competidor es Francia, la antigua metrépoli
En 2009, Senegal importé un 20% de sus bienes y servicios del pais galo, el
cual es, también, el mayor inversor. Espafa es el tercer pais europeo en
penetracion, a considerable distancia.

Apueste por una presencia estable

Resulta muy dificil mantenerse en el mercado operando desde la distancia, con
viajes ocasionales. Las empresas canarias tienen en la region uno de sus
mercados naturales.

Piense en Africa Occidental

Si tiene posibilidades de negocio en Senegal, estudie extender su radio de
acciéon a los paises vecinos. Senegal y Dakar, que fue capital del Africa
Occidental Francesa, pueden ser su base regional de operaciones.

Preste atencion al mercado de los proyectos de desarrollo multilaterales
En el ambito de la consultoria, asistencia técnica y desarrollo de
infraestructuras existen oportunidades en concursos financiados por el Banco
Mundial, el Banco Africano de Desarrollo, el Banco Europeo de Inversiones
(BEI), etc.

Fuente: Oficina Econémica y Comercial de Espafia en Dakar, Senegal.
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